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Portugal é a porta para
investimentos do Brasil
e de Angola na Europa

As ligacoes historicas e culturais sao vantajosas e fazem com que Portugal ainda
funcione como porta de entrada para alguns investidores estrangeiros.

HERMINIA SARAIVA EM LONDRES

herminia.saraiva@economico.pt

guinaldo Jaime foi o orador
mais procurado pelos partici-
pantes na conferéncia Busi-
ness in Portuguese, organiza-
da pela Camara de Comércio
Portuguesa no Reino Unido, o
Didrio Econdémico e o jornal
angolano Expansdo, que aconteceu esta se-
mana em Londres. Num encontro em que se
discutiram as oportunidades de negocio em
Portugal, Angola e Brasil, o presidente da
ANIP - Ageéncia Nacional para o Investimento
Privado foi o mais procurado pela assisténcia,
um sinal do interesse de que Angola € alvo nos
mercados externos.
Os numeros apresentados por Aguinaldo Jai-
me também falam por si. Apesar da crise fi-
nanceira internacional, a que Angola ndo es-
teve imune, em 2009 foi possivel “atrair ele-
vados niveis de investimento directo estran-
geiro se comparado com 2008”. No ano passa-
do o investimento chegou aos 2,8 mil milhoes
de ddlares (1,58 mil milhdes de euros) fora do
sector petrolifero superando os 1,8 mil mi-
lhoes de dolares (1,3 mil milhoes de euros)
captados em 2008. Estes valores sio ainda um
sinal da diversificacio da economia angolana.
Em 2010, os ntimeros continuam a mostrar
uma tendéncia de subida: “Esperamos no final
do ano chegar aos cinco mil milhdes de déla-
res de investimentos fora do sector petrolife-
ro”, afirmou Aguinaldo Jaime.
E um dos principais objectivos do governo de
Luanda como forma de reduzir a dependéncia
do petroleo, passa pela diversificacdo da eco-
nomia: “Queremos substituir as exportacoes e
ampliar a base de exportagoes”, afirma Agui-
naldo Jaime, explicando que dos novos investi-
mentos cerca de 29% estio concentrados na in-
dustria transformadora, seguindo-se 0 comér-
cio (22,1%) e os transportes e telecomunicacdes
(11%). A construgio civil, onde as empresas
portuguesas estao fortemente representadas,
captou no ultimo ano 9% do investimento.

Portugal é receptor dos "excessos

de capital em Angola”

Mas numa conferéncia focada nos negocios
em portugués, qual o papel de Portugal na
captacdo de investimentos para Angola e Bra-
sil. “Angola tem uma presenca significativa de
empresas portuguesas e dependera dos inves-
tidores se querem ir de forma directa, o que
acredito que na maior parte das vezes optem

A captacdo de IDE para
Angola apresenta uma
tendéncia de crescimento
apesar do pais ndo ter saido
imune da crise financeira
internacional

O consumo interno,
baseado numa nova classe
média com mais 30
milhdes de pessoas,

tem estado a puxar pelo
crescimento brasileiro

O crescimento angolano
tem permitido as grandes
empresas procurar
alternativas de
investimento, sobretudo

em Portugal. Nos ultimos
anos, empresas angolanas
adquiriram participacoes
relevantes no BPI e BCP,

na Galp Energia, através da
Amorim Energia, e também
na Zon, além do controlo

do jornal Sol. Menores sdo
os investimentos brasileiros
em Portugal. A presenca

da Embraer em Evora, num
investimento de 148 milhdes
de euros numa fase inicial, e
a aposta da Camargo Corréa
e da Votarantim na Cimpor
sdo hoje as maiores apostas
do Brasil em Portugal.

por fazer, ou se o fazem por parcerias com as
empresas portuguesas”, diz Aguinaldo Jaime.
Em sentido contrdrio, Joaquim Paulo, senior
partner da Deloitte, diz que “Portugal funcio-
na como um mercado de investimento natural
dos excessos de capital em Angola e da passa-
gem de Angola para outros mercados.”

Maria Luisa Wittenberg, Investment Officer
da brasileira APEX, acredita que a parceria
com as empresas portuguesas pode ser uma
vantagem para quem equaciona a entrada no
mercado brasileiro. “Portugal tem uma im-
portante presenca no Brasil no sector da ener-
gia, nas telecomunicacgdes e no turismo, as
empresas portuguesas conhecem o mercado e
podem ser um parceiro importante”, diz a
responsavel da agéncia brasileira.

Luis Florindo, director executivo da AICEP, diz
que “ninguém quer investir em Portugal por
causa do seu mercado interno”, mas antes pe-
las possibilidades que oferece “para abordar
outros mercados a partir de Portugal.” Por isso
diz que a aproximacio indirecta ao Brasil e An-
gola através de Portugal pode representar uma
vantagem: “Existe um ADN histdrico e cultu-
ral que faz com que seja mais fdcil a aproxima-
¢do a estes mercados por via das empresas
portuguesas”, que além de ja estarem instala-
das em Angola e Brasil “estio habituadas ao
ambiente europeu”, garante o portugueés.
Além das taxas de crescimento econdémico re-
gistadas nos ultimos anos, Brasil e Angola tem
em comum o lancamento de grandes progra-
mas de infra-estruturas que, na opiniio dos
responsaveis presentes na conferéncia Busi-
ness in Portuguese, tem impulsionado a eco-
nomia. Maria Wittenberg recorda que o Brasil
tem em andamento o Programa de Aceleracio
do Crescimento e investimentos massivos em
infra-estruturas que nio sdo alheios ao facto
do pais ir receber os Jogos Olimpicos e o Cam-
peonato do Mundo de Futebol.

Em Angola, e depois de anos de guerra civil, a
preocupacdo sdo as novas infra-estruturas que
possam desenvolver o resto do pais, uma vez que
os investimentos estrangeiros continuam con-
centrados em Luanda - 78°% do total. “Os inves-
tidores podem investir em qualquer parte do
pais, temos um mercado de entrada livre e de-
pende deles a escolha da localizagdo, mas temos
nocao que é preciso melhorar a infra-estrutura
bdsica - estradas, caminhos-de-ferro, aeropor-
tos, portos, — porque tem um efeito multiplica-
dor naeconomia”, diz Aguinaldo Jaime.

Jaime Gornsztejn, responsavel pela su-
cursal do Banco Nacional de Desenvolvi-

mento Econdémico e Social gafantiu queo
BNDES estd pronto para “apoiar o investi-
mento estrangeiro no Brasil.”

——




' Aguinaldo Jaime, presidente da ANIP,

a direita, foi a ““estrela” da conferéncia.

As inimeras questdes colocadas

pela assisténcia foram um claro sinal
do interesse que Angola levanta junto
dos mercados externos.
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Empresas

portuguesas sao
Casos de sucesso

Mercado brasileiro pode funcionar como
ponte para a Ameérica Latina

Se uma taxa de crescimento estima-
da de 5% niao for razio suficiente
para investir no mercado brasileiro,
Jaime Gornsztejn, responsavel pela
sucursal do Banco Nacional de Des-
envolvimento Econdémico e Social
(BNDES), acrescenta outro argu-
mento: “Muitas empresas vao para
o Brasil ndo apenas pelo pais, mas
pelas potencialidades regionais”,
diz, acrescentando que o “o BNDES
estd pronto para apoiar o investi-
mento estrangeiro no Brasil”.

Jaime Gornsztejn foi um dos orado-
res do segundo painel da conferén-
cia “Business in Portuguese”, que
contou ainda com Paulo Varela, CEO
da Visabeira, Mira Amaral, presi-
dente do BIC Portugués e Joaquim
Paulo, senior partner Deloitte. Se ao
primeiro coube reforcar as ideias
deixadas por Maria Luisa Wit-
tenberg, Investment Officer da
APEX, aos restantes a discussio ser-
viu para apresentar as suas activida-
des em Portugal, Angola e Brasil.
Em comum a palavra sucesso.

As relacOes entre os trés paises sao
evidentes no discurso de Mira Ama-
ral, presente na conferéncia em re-
presentacio do BIC Angola: “Em
Portugal trabalhamos como uma
plataforma para Angola e em alguns
casos desenvolvemos um sistema
em que financiamos as importacdes
de produtos do Brasil e dos Estados
Unidos que depois sdo exportados
para Angola.” E com base neste mo-
delo de negdcio, bem como na acti-
vidade de banca de retalho e troca
de divisas que “o BIC € ao fim de
cinco anos um importante caso de
sucesso em Angola, sendo hoje um
dos cinco maiores bancos angola-
nos”, diz Mira Amaral. Em Portugal,
onde o banco se implementou ha
dois anos, o BIC controla ja activos
no valor de mil milhdes de délares.
O caso da Visabeira é emblemadtico
em Angola, mercado onde estd pre-
sente hd cerca de doze anos, e o Bra-
sil serd uma aposta do grupo em
2011 (ver texto na pégina 6). “Co-
mecamos a nossa operacio em Afri-
ca a partir de Mocambique e foi uma
experiéncia importante para ser
bem sucedido em ambientes mais
dificeis, como Angola, apesar de to-
das as melhorias que j4 foram reali-
zadas”, constata Paulo Varela, pre-
sidente da empresa portuguesa. Em
2009 o mercado angolano valeu a
Visabeira 60,1 milhdes de euros,
montante que deverd crescer a dois
digitos jd este ano. BH.S.

"0 principal
constrangimento nem serd
do ponto de vista dos
recursos financeiros, o
crescimento dos negécios
nesses mercados tem mais
a ver com a disponibilidade
de recursos e pessoas
qualificadas”, diz Paulo
Varela que considera que
este é um “factor critico

de sucesso” em Angola e no
Brasil. A ideia foi partilhada
por todos os intervientes no
painel “Portugal Brasil e
Angola - Experiéncias de
Sucesso” da conferéncia
promovida em Londres.
"Pessoas qualificadas ndo
abundam em Luanda ou em
Angola, mas todos os anos
recrutamos pessoas das
universidades e depois

de alguns meses 6% ou 7%
saem para outras empresas
e para outros paises ja
treinados”, diz Joaquim
Paulo, senior partner da
Deloitte, cujos quadros em
Angola estdo preenchidos
com 75% de angolanos.
Uma politica que é
igualmente sequida pela
Visabeira - emprega 700
pessoas em Angola, sendo
gue apenas 65 sdo
estrangeiros - e pelo BIC:
“Estamos a treinar
estudantes angolanos em
portugal que depois
integram os quadros do BIC
Angola”, diz Mira Amaral.
H.S.
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. Vista geral da sala onde decorreu a conferéncia,

na Simmons & Simmons, CityPoint, em Londres.

. Luis Pais Correia, Presidente da Portuguese

Chamber of Commerce com Maria Wittenberg,
‘investment officer’ da APEX.

. Jodo Figueira, responsdavel da ANIFIL,

Feira Internacional de Luanda.

. Silvio Jaime, Djamilia Pitta-Grés, Domingos

Vunge, Evaristo Mulaza, do grupo Scoremedia, e
Miguel Coutinho, administrador da Ongoing Media.

. Paulo Varela, CEO da Visabeira, Joaquim Paulo,

da Deloitte e Manuel Vasconcelos, do Banco BIC.

. César Sa Esteves, partner da Pedro Rebelo

de Sousa Advogados.

. Anténio Costa, director do Diario Econémico,

a conversa com Nasser Sattar, da KPMG
e Rui Pedro Baptista, subdirector
do Econémico TV.
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ENTREVISTAAGUINALDO JAIME, PRESIDENTE DA ANIP - AGENCIA NACIONAL PARA O INVESTIMENTO PRIVADO

‘O primeiro investidor privado em
Angola sqao os proprios angolanos”

Portugal € o segundo maior investidor privado depois dos empresarios angolanos. Numa economia em desenvolvimento,
Aguinaldo Jaime reconhece que o sector privado angolano so agora comeca a estruturar-se e a aprender.

HERMINIA SARAIVA EM LONDRES

herminia.saraiva@economico.pt

ngola estd apostar no inves-
timento publico como cata-
lisador do investimento pri-
vado, num altura em que 0s
angolanos continuam a ser
os principais investidores.
Aguinaldo Jaime diz que a
aposta na diversificacio da economia angola-
na estd no bom caminho e a dependéncia do
petréleo tenderd a diminuir.

O que € que motiva todo este interesse em rela-
¢ao a Angola?

Angola € uma economia que atrai bastante inte-
resse junto dos investidores, pelo potencial de
recursos que a economia angolana tem e pelo
facto de Angola ser um pafis politica e economi-
camente estdvel. E também, pelos resultados
que Angola tem conseguido em matéria de
atraccio de capital privado estarem entre os
melhores do continente africano. Sabemos que
o mundo estd ainda a viver uma situacao dificil.
Estd-se a sair da recessio, mas algumas econo-
mias continuam ainda a ter certas dificuldades.
Angola, se calhar, estd numa situacio um pouco
mais favordvel. As nossas principais fontes de
exportacio estio-se a consolidar.

O investimento privado esta a aumentar?

Sim. Mesmo em 2009, que foi um ano dificil,
Angola viu o investimento privado aumentar.
Fora do sector petrolifero terd ficado a volta
dos 2,8 mil milhdes de ddlares, isto se apenas
falarmos de investimentos novos. Se falarmos
de reinvestimentos ultrapassa os 3.000 mi-
Ihoes. Isso é importante porque sabemos que
o sector petrolifero ¢ intensivo em capital,
mas ndo cria grande emprego. Em 2010 esta
tendéncia mantém-se. O investimento priva-
do ja estd a volta dos 4,4 mil milhoes e até final
do ano chegaremos aos 5.000 milhdes.
Confirma-se a diversificacao da economia...

E resultado de uma politica do governo ango-
lano. Temos um grande instrumento que € o
investimento publico com efeitos multiplica-
dores em toda a economia e que cria as condi-
¢Oes para que o investimento privado possa
ser atraido e possa ser rentdvel. Estou a falar
de investimentos em infra-estruturas bdsicas
como a educagdo, saude, estradas, caminhos-
de-ferro, aeroportos, sistemas de energia, de
telecomunicacgdes. Sdo dareas em que o estado
tem estado a fazer um grande esforco seja
usando recursos proprios, seja com recursos
disponibilizados por linhas de crédito assina-
das com vdrias instituicoes e governos.

Qual € o papel das empresas portuguesas e bra-
sileiras no crescimento do investimento?
Portugal € o segundo maior investidor privado

“Angola tem
um sector

privado a crescer,

a reforcar-se,
muitas vezes
em parceria com
o sector privado
estrangeiro”,

diz o presidente
da ANIP.

“~Economics

em Angola. O primeiro investidor privado sio
os proprios angolanos que acreditando no seu
pais cada vez investem mais, em segundo lu-
gar estdo as empresas portuguesas e depois a
China, o Brasil, a Africa do Sul.

Em que sectores estao a investir?

O investimento privado estd a focar-se mais
nas industrias transformadoras, sobretudo na
alimentar, na construcdo civil, industria de
materiais de construcio, habitacdo social e de
uma maneira em geral na cria¢do de infra-es-
truturas, através de esquemas de parcerias
publico-privadas.

Como € que vé o investimento das empresas an-
golanas em Portugal?

As nossas economias estdo em estdgios de
desenvolvimento diferentes. Portugal tem
uma economia muito mais estruturada. O
nosso sector empresarial privado conheceu
periodos de grande letargia, muito por forca
da nossa opcdo econémica do passado, em
que o nosso modelo de desenvolvimento as-
sentava fundamentalmente na empresa pu-
blica e no na privada. A partir do momento
em que mudamos o modelo temos um sector
privado a crescer, a reforcar-se, muitas vezes
em parceria com o sector privado estrangeiro.
Ha queixas relativas a dificuldade de repatriar
capitais de Angola para Portugal, que comenta-
rio lhe merecem essas queixas?

KPR

E uma situacio tempordria que serd rapida-
mente ultrapassada. Tem a ver com os efeitos
que sofremos da crise, porque 0 nosso princi-
pal produto de exportacdo, o petréleo, viu o
seu preco baixar drasticamente no mercado
internacional e porque Angola, por forca dos
compromissos internacionais decorrentes da
adesdo a OPEP, teve que baixar a producio, ja
para nio falar da crise que se abateu sobre o
sector diamantifero. As receitas em divisas da
economia angolana baixaram drasticamente e
esta menor disponibilidade de recursos cam-
biais fez com que tivéssemos algumas dificul-
dades para as empresas repatriarem os seus
capitais. Felizmente a situacio tem estado a
evoluir no bom sentido e estou convencido
que com a retoma da prépria economia ango-
lana, estas dificuldades que aconteceram no
ano passado e este ano serdo progressivamen-
te ultrapassadas.

Ha também queixas das construtoras relativa-
mente a atrasos nos pagamentos?

E um processo que estd em marcha. Houve um
processo, que demora sempre o seu tempo de
reconciliacdo de valores, mas estou em crer
que a partir do momento em que o mais alto
magistrado de Angola deu orientagdo para es-
tes montantes serem regularizados, nio creio
que haja qualquer razio para esses atrasados
ainda subsistirem. l
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ENTREVISTA MARIA LUISA CRAVO WITTENBERG,
INVESTMENT OFFICER DA APEX

“O Brasil vende-se
por si sO"

Energia, petroquimica e infra-estruturas
sdo alguns dos sectores em que o Brasil procura

novos investidores.

HERMINIA SARAIVA EM LONDRES

herminia.saraiva@economico.pt

ma economia estd-
vel, um mercado
interno “pujante”
com a nova classe
média pronta a
consumir, sio al-
guns dos argu-
mentos que a APEX - Agéncia Brasi-
leira de Promocao de Exportacgio e In-
vestimentos usa para convencer os
investidores estrangeiros. Em entre-
vista Maria Luisa Wittenberg, in-
vestment officer da Agéncia fala ainda
dos sectores em que devem apostar.

O Brasil tem desde Domingo uma
nova presidente. Esperam-se altera-
coOes nas politicas econémicas?

A eleicdo da presidente Dilma Rousseff
ndo traz grandes modificacdes porque
ha programas estabelecidos que nio sio

"0 conselho

gue sempre dou

aos investidores

gue procuram
oportunidades no Brasil
é investir naquilo que
eles ja sabem fazer."

programas de governo, mas sim progra-
mas de Estado. A directriz dela vem no
mesmo sentido do presidente Lula, por
isso ndo acredito que haja grandes mu-
dangas, antes a continuidade dos pro-
gramas que jd estao em curso.

Como avalia a presenca das empresas
portuguesas no Brasil?
Tradicionalmente as empresas por-
tuguesas estio no sector das teleco-
municacdes, da energia, e tem tam-
bém alguns grupos portugueses na
area da hotelaria.

E em que sectores devem apostar?

O conselho que sempre dou aos inves-
tidores que procuram oportunidades
no Brasil € investir naquilo que eles ja
sabem fazer. Nao € chegar no Brasil e
procurar uma nova oportunidade num
sector em que eles ndo tém ‘know
how’. Acho que deve ser um investi-
mento ainda mais profundo nas dreas
de hotelaria, telecomunicacoes, ener-
gia, entre outros.

Como avalia a presenca das empresas

brasileiras em Portugal?

As empresas brasileiras tem um merca-
do nacional pujante e hoje existe um
movimento do governo brasileiro junto
com o0 Banco de Fomento Nacional para
internacionalizar as empresas brasilei-
ras. Tradicionalmente tem as grandes
empresas, como a Petrobras, empresas
da drea da alimentacdo como a Sadia,
empresas da construcdo civil como a
Odebrecht, trabalhando em vdrios pai-
ses do exterior. Para Portugal eles vém
aprofundar esse tipo de investimento.
Que argumentos tem para vender a
economia brasileira no exterior?
Principalmente a estabilidade econ6-
mica. Hoje temos uma situacao estavel,
um mercado interno pujante, um nivel
de consumo alto, mais de 30 milhdes
de novas pessoas na classe média nos
ultimos anos gerando um ‘turnover’ na
economia. Fora disso tem oportunida-
des em industrias que estio se aprimo-
rando tanto para o consumo interno
€OIMO para 0 Consumo em 4reas como o
Mercosul. O Brasil vende-se por si so,
0s argumentos que usamos € mais para
dar alguma visibilidade a alguns secto-
res que sdo imprescindiveis para o nos-
so desenvolvimento.

Quais sao esses sectores?

Os sectores onde vemos oportunidades
sdo o petrdleo e gds, principalmente
com a descoberta das reservas do pré-
sal, localizadas no Rio de Janeiro, Sio
Paulo e Espirito Santo, o sector dos
semi-condutores, ¢ um sector que a
industria vem desenvolvendo interna-
mente, e temos vindo a atrair alguns
‘players’ internacionais, o sector qui-
mico e o sector das infra-estrutura.
Como estao as relacoes econémicas
entre o Brasil e Angola?

Brasil e Angola tradicionalmente ndo
tém uma relacdo tao forte, porque o
Brasil tem alguns lacos culturais com
Africa, mas historicamente recebe in-
vestimentos nio de Africa, mas sim da
Europa, da Asia e dos Estados Unidos e
exporta também para esses paises.
Hoje hd uma diversificacdo de merca-
dos e o Brasil olha para Africa nio s6
como um mercado para receber inves-
timentos brasileiros, algumas das
grandes empresas brasileiras esto pre-
sentes em Angola, como para exporta-
¢3o dos seus produtos e servicos. B

Maria Wittenberg, ‘investment officer' da APEX,
garante gue a estabilidade econémica

e um mercado interno pujante e a um nivel

de consumo alto vendem o Brasil por si s6.

Visabeira quer reforcar a sua

O primeiro passo serd criar uma subsididria
da Vista Alegre no Brasil, algo que ird aconte-
cer até ao final do ano, mas a Visabeira nio
quer ficar por aqui no que toca a aposta na-
quele mercado da América Latina. Com uma
forte implementacido em Angola, Paulo Varela
lamenta ter saido do mercado brasileiro -
onde teve uma empresa na drea das teleco-
municacdes - mas promete voltar em breve.

“Queremos a Vista Alegre a explorar directa-
mente o mercado brasileiro, onde neste mo-
mento temos um importador”, diz o presi-
dente da Visabeira, explicando que até ao fi-
nal do ano terd no Brasil uma equipa de gestio
com vista a criacio de uma nova subsididria.
“Queremos ter uma presenca no retalho,

queremos revitalizar a notoriedade que a
marca tem no mercado brasileiro e que ndo se
tem traduzido em termos de negocios naquilo
que € o verdadeiro potencial da Vista Alegre”,
explica. Depois disso serd altura de aposta no
sector das telecomunicacoes e tecnologias de
informacio. “E nosso desejo no primeiro se-
mestre de 2011 estarmos no negocio das in-
fra-estruturas de telecomunicacdes e even-
tualmente na drea das tecnologias de infor-
macao”, afirma o presidente da Visabeira.

Mais consolidada estd a presenca em Angola,
que no ano passado representou 10% do vo-
lume de negdcios global do grupo Visabeira, e
a tendéncia ¢ para crescer, garante Paulo Va-
rela: “Ndo obstante todo o negdécio do grupo
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Mira Amaral,
presidente do Banco
BIC Portugués, ao
centro, responde a
uma pergunta
colocada pela
audiéncia. Do lado
esquerdo, Paulo
Varela, CEO da

Visabeira. brasileiras" para Portugal.
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Luis Florindo, director executivo da AICEP,
deu o exemplo da Embraer em Evora que, em sua
opinido, “chamou a atengdo de outras empresas

presenca no Brasil

estar este ano a crescer significativamente, ¢
capaz de chegar aos dois digitos, Angola pro-
vavelmente vai crescer um pouco mais”, o
que contribuird para chegar aos 12% da fac-
turacao global da Visabeira.

BIC Portugués fecha ano com mais

de um milhdo de euros de lucros

A menos de dois meses do final do ano, Mira
Amaral, presidente do BIC Portugués acredi-
ta que o banco poderd ultrapassar este ano
um resultado liquido de um milhio de euros.
“Em 2009 ja tivemos um lucro de 200 mil eu-
ros e espero ter um lucro mais substancial
este ano, nio lhe direi os nimeros exactos,
mas muito mais de um milhdo de euros”,

afirma o gestor, que sublinha o apoio dado
pelo BIC Angola no desenvolvimento da ac-
tividade.

Numa altura em que os atrasos nos pagamen-
tos do governo angolano continuam a ser no-
ticia, Mira Amaral reconhece que este foi um
problema que também afectou o BIC Angola,
mas que a situacio tende para a normalidade.
“A crise internacional também chegou a An-
gola na medida em que os precos do petréleo a
nivel internacional baixaram e Angola teve
menos meios de pagamento. O governo ango-
lano atrasou pagamentos e também houve pa-
gamentos em atraso aos bancos e o BIC Angola
teve alguns clientes com pagamentos em atra-
so”, reconhece o gestor. BH.S.
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“O mais dificil

é consequir colocar
Portugal na corrida”

O investimento da Embraer em Evora coloca
Portugal no mapa dos investidores brasileiros.

Portugal ainda é uma porta de entrada para o
investimento em Angola e no Brasil?

E uma porta de entrada do investimento da Eu-
ropa nesses dois paises e entrada de investimen-
to desses dois paises no espaco europeu. Temos
exemplos das duas coisas, empresas que depois
de estarem em Portugal a fazer parcerias com
empresas portuguesas encontram caminhos
mais faceis para Angola e para o Brasil, mas tam-
bém porque ja temos investimentos de empresas
brasileiras e angolanas em Portugal que depois
mais facilmente conseguem chegar aos merca-
dos europeus.

Qual o ponto de situacao dos investimentos por-
tugueses em Angola?

O investimento portugués em Luanda ¢ muito
maior, todas as grandes empresas portuguesas
estio jd presentes em Angola e tém desenvolvido
0s seus negocios, com mais ou menos sucesso, o
que acontece em todo o lado. O investimento
angolano estd mais concentrado, tal como seria
de esperar numa economia ainda emergente em
grandes investidores. E interessante ver a apro-
ximacdo entre as duas economias, entre empre-
sas das duas economias.

E um desequilibrio que também se sente na re-
lacao Portugal-Brasil...

Em termos de numero de empresas e de mon-
tante de investimento, hd muito mais investi-
mento portugués nesses dois paises. O Brasil
estd agora a dar os primeiros passos na interna-
cionalizacio, a excelente saude econdmica do
pals estd a permitir as empresas brasileiras ga-
nhar escala e a partir daf procurar oportunida-
des noutros mercados, por exemplo na Europa.
A AICEP esta a procurar activamente investi-
mento brasileiro para Portugal?

A AICEP procura investimento de todos os
mercados, vai-se assistindo agora a um maior
potencial do Brasil como mercado emissor de
investimento. Conseguimos um primeiro
grande caso de sucesso que sao os investi-
mentos da Embraer em Evora, o que chamou a
atencio de outras empresas brasileiras.

Mas ha negociacoes a decorrer com outras em-
presas no sentido de se instalarem em Portugal?
Vai havendo contactos e hd intencdes de inves-
timento, o mais dificil € colocar Portugal na
corrida. A partir do momento em que vamos
tendo alguns desses grandes investimentos
torna-se mais fdcil entrar na corrida, depois
ganham-se uns projectos e perdem-se outros.
Como se convencem hoje as empresas brasilei-
ras a investir em Portugal?

A proximidade linguistica é a porta de entrada
para a Europa. O facto das empresas portugue-
sas conhecerem bem o ambiente de negocios na
Europa e com a facilidade acrescida da lingua
poderem abrir oportunidades. Depois a disponi-
bilidade de mio-de-obra, o facto de termos pes-
soas com um bom dominio de vdrias linguas es-
trangeiras. O facto de continuarmos a ser um
pais que dentro da Europa tem os custos opera-
cionais mais interessantes e mais competitivos. B

As relacoes
econdémicas

de Portugal

com o Brasil

e Angola
demonstram

um desiquilibrio
gue tende para

a normalizacao.
As duas
economias
emergentes
comecam a
internacionalizar-se
e a olhar para
Portugal como

a porta de entrada
dos seus
investimentos

na Europa.



